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XRM und CRM fir den Mittelstand



» Wir hatten zwar bereits ein CRM System im Einsatz. Wie es daran
ging, eine Entscheidung zu treffen, wie wir unser stetiges Wachstum
am besten bewadltigen konnen, machte es uns die kompetente
Begleitung vom SALDO Team sehr leicht, ,JA” zu CAS zu sagen! «

Mag. Michael Rajtora, Mitglied des Vorstands
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‘ |Immobthenrendlte AG

! Immobilienkompetenz seit 1950.

genesisWorld

Branche Projektdaten

Immobilien u

Ziele/Anforderungen n

B Zentrale Losung zur Pflege sémtlicher
Geschéftskontakte und Kundenbeziehungen

B Angebotserstellung/-verfolgung .

B Berechnung von Zinsen der Anleihen und

Provisionen fur Vermittler

B Historische Berechnung inklusiver Auswertungen

Nutzen und Vorteile

B Zentrale Verwaltung aller relevanten

Kundendaten mit Dokumentenmanagement
[ ]
B Unterstlitzung der Kommunikationsablaufe dank

CAS genesisWorld Premium

Module: Form & Database Designer, Report
Client, Report Manager

Kunde

IMMOBILIENRENDITE, Investitions- und

Entwicklungs-AG, www.immobilienrendite.at

Suchen, Finden, Schatzen, Renovieren,
Vermarkten, Vermieten und Verkaufen von
Immobilien. Mit kreativen L&sungen neuen
Nutzen fir Mieter, Investoren, Banken und Kaufer
schaffen

1950 gegriindet, in der jetzigen Form seit 2008

Transparenz durch digitale Kundenakten W 25 Mitarbeiter
B Entlastung bei Routinetatigkeiten durch CAS genesis\/\/orld
vereinfachte und automatisierte Prozesse der B Professionelles Kundenmanagement

Arbeitsabldufe
| |

B Fundierte Entscheidungsgrundlagen mit -
Ubersicht-lichen Provisions- und

Umsatzauswertungen

B Immense Moglichkeiten durch schnell erstellte
Reportings unterschiedlicher Bereiche wie

Investments, Zinsenauszahlung

B Erleichterung bei der abteilungsiibergreifenden

Zusammenarbeit mit Benachrichtigungs- und ]
Aufgabenmanagement -
[ ]

Kontakt und Beratung
SALDO EDV-Beratung GmbH

/
2 3100 St. Polten

saldo

www.saldo.at
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Unterstitzt interne Prozesse, steigert Effizienz
Speziell fur die Bedirfnisse des Mittelstands

Mobile CRM-Ldsungen im CAS SmartDesign® fur

Smartphones, Tablets und Browser

Sichere Daten durch ausgereiftes, mehrstufiges

Rechtesystem

Sehr gutes Preis-Leistungs-Verhéltnis
Etabliertes, mehrfach ausgezeichnetes Produkt
Uber 200 CRM-Spezialisten unterstiitzen vor Ort

Bei mehr als 20.000 Unternehmen erfolgreich im

Einsatz

ECAS Mittelstand

A SmartCompany of CAS Software AG

www.cas-mittelstand.de


http://www.cas-mittelstand.de/

